da| Ajuntament espai
lml de Molins de Rei empresa

Taller Pla [r]: estrategia orientada a resultats 4a edicio (Febrer 2024)

Monday, ) _
E 19 de February 2024 Centre Joan N. Garcia- Nieto

Dates: Dies 19, 22, 261 29 de febreri 4, 7 i 11 de marg
Horari: 19, 221 29 de febrer i 7 de marg (de 9 a 12h) i 26 de febreri 4 i 11 de mar¢ (de 10 a 12h)
Localitzacig: C/ Francesc Layret, 15

Formacié especialment adaptada per ajudar a llancar el Pla [r], detectar oportunitats de negoci, identificar les arees
a reforcar, aportar conceptes clars per prendre decisions estratégiques i obtenir els resultats desitjats.

Tres sessions seran de seguiment practic dels continguts dels sis moduls del programa.

Modul 12 19/2/2024 9h a 12h
Modul 3i 4 22/2/2024 9h a 12h
Sessio Seguiment 26/2/2024 10h a 12h
Modul 5 29/2/2024 9h a 12h
Sessio Seguiment 4/3/2024 10h a 12h
Modul 6 71312024 9h a 12h
Sessio Seguiment 11/3/2024 10h a 12h
DURADA

18 hores

A QUI S'ADRECA?
Taller adrecat a empreses i a persones emprenedores

QUIN ES L'OBJECTIU?

- Adquirir capacitat d'analisi i criteri per a radiografiar la situacié de la teva empresa i establir els eixos a treballar i
potenciar. - Aplicar estratégies de posicionament més eficaces i amb propostes de valor personalitzades. -
Coneixer les metodologies disponibles per a implementar eficientment les estrategies.

CONTINGUTS
Modul 1 : Coneix-te atu i al teu client



e Presentaci6 Pla [r]

e Que, com i per quée

e Descripci6 ninxol

o ADN del meu client objectiu

Modul 2: Controla el teu negoci

Model de negoci
Barreres d entrada
Preus

Sistema DAMA

Modul 3: El teu talent al servei dels teus clients

e Format llarg

e Persuasi6

e Principis d’'Influéncia
o Objeccions clients

Modul 4: Desenvolupa el teu marqueting digital

Medis d'intencid
XXSS prioritaria
Definicio proposit
Estratégia Web

Modul 5: Crea el teu pressupost per a saber, com, on i quan creixera el teu negoci

e Pressupost (mensual, trimestral, anual)
e Proper col-laborador

e Propera hipotesis

e Presentaci6 crear oportunitats

Modul 6: Desenvolupa el teu sistema de vendes i fidelitza als teus clients

Que és el DISC i com utilitzar-ho
Presentacié gestié d oportunitats
Presentaci6 gestio de la relacié
Felicitats



